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Заключение
           Список литературы 
Введение
В настоящее время можно говорить о том, что психологи и иллюзионисты совместно формируют новую науку, которую можно назвать "иллюзионологией". Способы манипуляции человеческим сознанием, используемые артистами, позволяют проникнуть в тайны человеческого мышления.  

Иллюзионизм — это вид искусства, который характеризуется использованием ловкости рук, трюков или специальной аппаратуры для создания иллюзии нарушения привычных физических свойств хорошо известных предметов. Название происходит от французского слова «Illusionner» — «вводить в заблуждение». Артист демонстрирующий фокусы, изначально основывается на тех или иных физических и психологических явлениях и подсознательных заблуждениях человека, которые ему и помогут.
Искусство иллюзии восходит к древности, когда приёмы и техника манипуляции сознанием людей стали использоваться не только для управления ими (шаманы, жрецы и вожди), но и для развлечения (факиры).
Манипулируя человеческим сознанием, играючи фокусник создает настроение, праздник для детей и взрослых на протяжении многих веков.

Практическая значимость исследования в том, что полученные данные можно будет использовать в работе иллюзиониста для более эффективной работы и постановки фокусов. 

Целью нашего исследования является изучение эмоционального отношения к различным группам фокусов.
Объект исследования эмоциональное состояние.
Предметом исследования является эмоциональное состояние под воздействием определенных групп фокусов.
Задачи исследования:

1. Провести теоретический анализ особенностей эмоциональной сферы.

2. Проанализировать особенности работы иллюзионистов.
3. Подобрать психологический инструментарий.

4. Провести эмпирическое исследование.

5. Провести анализ и интерпретацию результатов эмпирического исследования.
Гипотеза нашего исследования заключается в том, что посредством определенной группы фокусов можно влиять на эмоциональное состояние, на уровень выраженности определенных эмоций, в зависимости от этого  возможно манипулировать поведение и восприятием человека. 

1. Глава.
1.1. Эмоции и виды эмоций.
В процессе эволюции животного мира появилась особая форма проявления отра​жательной функции мозга — эмоции (от лат. emoveo - возбуждаю, волную). Эмоции отражают личную значимость внешних и внутренних стимулов, ситуаций, событий для человека, то есть то, что его волнует, и выражаются в форме переживаний.

В психологии эмоции определяются как переживание человеком в данный момент своего отношения к чему-либо (к наличной или будущей ситуации, к другим людям, к самому себе и т. д.). Понятие «эмоция» используется и в широком смысле, когда под ней имеют в виду целостную эмоциональную реакцию личности, включающую не только психический компонент - переживание, но и специфические физиологические изменения в организме, сопутствующие этому переживанию. Эмоции имеются и у животных, но у человека они приобретают особую глубину, имеют множество оттенков и сочетаний.

Немецкий философ И. Кант делил эмоции на стенические (от греч. stenos - сила), повышающие жизнедеятельность организма и астенические - ослабляющие её.

Эмоции делят также на положительные и отрицательные, то есть приятные и неприятные.
П. В. Симонов выделяет смешанные эмоции, когда в одном и том же переживании сочетаются и положительные, и отрицательные оттенки (например, получение удовольствия от страха в «комнате ужасов»).В зависимости от личностных (вкусов, интересов, нравственных установок, опыта) и темпераментных особенностей людей, а также от ситуации, в которой они находятся, одна и та же причина может вызывать у них разные эмоции. Эмоции различаются по интенсивности и длительности, а также по степени осознанности причины их появления. В связи с этим выделяют настроения, собственно эмоции и аффекты.

Настроение - это слабо выраженное устойчивое эмоциональное состояние, причина которого человеку может быть не ясна. Оно постоянно присутствует у человека в качестве эмоционального тона, повышая или понижая его активность в общении или работе.
Собственно эмоции — это более кратковременное, но достаточно сильно выраженное переживание человеком радости, горя, страха и т. п. Они возникают по поводу удовлетворения или неудовлетворения потребностей и имеют хорошо осознаваемую причину появления.
Аффект - быстро возникающее очень интенсивное и кратковременное эмоциональное состояние, вызываемое сильным или особо значимым для человека стимулом. Чаще всего аффект является следствием конфликта. Он всегда проявляется бурно и сопровождается снижением способности к переключению внимания, сужением поля восприятия (внимание фокусируется в основном на объекте, вызвавшем аффект).

1.2. Функции эмоций.

Функции эмоций в жизни человека имеют огромное значение.
Отражательно-оценочная функция эмоций. Эмоции дают субъективную окраску про​исходящему вокруг нас и в нас самих. Это значит, что на одно и то же событие разные люди могут эмоционально реагировать совершенно различно. Эмоции помогают оценивать не только прошедшие или происходящие сейчас действия и события, но и будущие, включаясь в процесс вероятностного прогнозирования (предвкушение удовольствия, когда человек идет в театр, или ожидание неприятных переживаний после экзамена, когда студент не успел к нему как следует подготовиться).

Управляющая функция эмоций. Помимо отражения окружающей человека действи​тельности и его отношения к тому или иному объекту или событию эмоции важны и для управления поведением человека, являясь одним из психофизиологических ме​ханизмов этого управления. Ведь возникновение того или иного отношения к объек​ту влияет на мотивацию, на процесс принятия решения о действии или поступке, а сопровождающие эмоции физиологические изменения влияют на качество деятель​ности, работоспособность человека. Играя управляющую поведением и деятельностью человека роль, эмоции выполняют разнообразные положительные функции: защитную, мобилизующую, санкционирующую (переключающую), компенсаторную, сигнальную, подкрепляющую (стабилизирующую), которые часто совмещаются друг с другом.

Защитная функция эмоций связана с возникновением страха. Он предупреждает человека о реальной или о мнимой опасности, способствуя тем самым лучшему продумыванию возникшей ситуации, более тщательному определению вероятности достижения успеха или неудачи. Тем самым страх защищает человека от неприятных для него последствий, а возможно, и от гибели.

Мобилизующая функция эмоций проявляется, например, в том, что страх может способствовать мобилизации резервов человека за счет выброса в кровь дополнительного количества адреналина, например при активно-оборонительной его форме (спасении бегством). Способствует мобилизации сил организма и воодушевление, радость.

Компенсаторная функция эмоций состоит в возмеще​нии информации, недостающей для принятия решения или вынесения суждения о чем-либо. Возникающая при столкновении с незнакомым объектом эмоция придаст этому объекту соответствующую окраску (плохой встретился человек или хороший) в связи с его схожестью с ранее встре​чавшимися объектами. Хотя с помощью эмоции человек выносит обобщенную и не всегда обоснованную оценку объекта и ситуации, она все же помогает ему выйти из тупика, когда он не знает, что ему делать в данной ситуации.

Наличие у эмоций отражательно-оценочной и компенсаторной функций делает возможным проявление и санкционирующей функции эмоций (идти на контакт с объектом или нет).

Академик П. К. Анохин подчеркивал, что эмоции важны для закрепления, стабилизации рационального поведения животных и человека. Положительные эмоции, возникающие при достижении цели, запоминаются и при соответствующей ситуа​ции могут извлекаться из памяти для получения такого же полезного результата. Отрицательные эмоции, извлекаемые из памяти, наоборот, предупреждают от повторного совершения ошибок. С точки зрения Анохина, эмоциональные переживания закрепились в эволюции как механизм, который удерживает жизненные процессы в оптимальных границах и предупреждает разрушительный характер недостатка или избытка жизненно важных факторов.

Дезорганизующая функция эмоций. Страх может нарушить поведение человека, связанное с достижением какой-либо цели, вызывая у него пассивно-оборонительную реакцию (ступор при сильном страхе, отказ от выполнения задания). Дезорганизующая роль эмоций видна и при злости, когда человек стремится достичь цели во что бы то ни стало, тупо повторяя одни и те же действия, не приводящие к успеху.

Подводя итог вышесказанному можно говорить о том, что эмоции играют значительную роль в жизни человека. Эмоции сопровождают жизнь человека в той или иной степени постоянно, где то останавливают его, где то провоцируют, где то затрудняют, где то мотивирую его поведение. Выступление артистов обычно и рассчитано на эмоциональную сферу человека. Посредством фокуса и вводя человека в различные эмоциональные состояния, иллюзионист имеет возможность манипулировать поведением человека. 
2 Глава. Особенности фокуса.
В классификации психолога Густава Куна,  фокусы делятся на три категории: 1. Фокусы направленные на отвлечение внимания; 2. Фокусы – иллюзия; 3. Фокусы – принуждение (форсирование). 
Механизм отвлечения основан на том факте, что способность мозга к сосредоточению крайне ограничена.  Сусана Мартинес-Конде из Нейрологического института Барроу (Аризона) пытается разгадать секреты воров-карманников, сотрудничая с бывшим преступником, а ныне фокусником Аполло Роббинсом. "Наставники-воры обучили Роббинса двум типам жестов: медленные круговые движения пальцами привлекают и удерживают внимание жертвы, а быстрые взмахи по прямой линии заставляют потерпевшего моментально перевести взгляд на другую точку. 
Еще один механизм, непостижимый для исследователей, использует фокусник Джон Томпсон. Он попросту шутит. "Когда люди смеются, время останавливается", - говорит он. 

Второе подспорье фокусника: иллюзии, особенно психологические. "Мозг не воспринимает реальность во всей ее целостности, а делает обрывочные кадры, домысливая остальное", - отмечает автор. Когда фокусник несколько раз подбрасывает шарик по-настоящему, а затем прячет в руке, но воображаемый шарик по-прежнему провожает взглядом, возникает иллюзия исчезновения. Кун выяснил, что при реальном подбрасывании шарика зрители следят за ним, а при обманном - смотрят прямо в глаза фокуснику. Разгадка в том, что информация с сетчатки поступает в мозг с задержкой примерно 100 миллисекунд, и потому сознание формирует зрительный образ прогнозируемой реальности, опираясь на косвенные индикаторы типа направления взгляда фокусника. 
Третий метод - принуждение - это искусство создать у "жертвы" иллюзию свободного волеизъявления: например, толкнуть ее к выбору заданной карты в колоде. Это средство изучает психолог из Университета Британской Колумбии Рон Ренсинк в сотрудничестве с фокусником Алимом Амлани. Они научились принуждать 70-80% испытуемых к выбору заданной карты, тасуя у них на глазах подставную колоду: 10 карт в ней одинаковые. Другая уловка, используемая для принуждения, - внедрение ложных воспоминаний, когда фокусник в выгодной ему манере описывает то, что только что сделал. "Ученые много лет заново изобретают колеса, известные фокусникам издавна", - сказала Мартинес-Конде. 

Многие люди часто  наблюдают пристально за действиями иллюзиониста, тщетно пытаясь разгадать секрет исчезающих в воздухе карт или «вдруг появляющихся» из карманов предметов. Удивительно, но с точки зрения науки, чем мы сосредоточеннее, чем пристальнее вы наблюдаете за ловкими руками фокусника, тем проще ему вас обмануть. Но как такое возможно?
Способности нашего мозга одновременно концентрироваться на разных вещах весьма ограничены. Эффективно мы можем сконцентрироваться только на одной задаче. Даже самый умный мозг может думать только об одной вещи (задаче) одновременно. Это основной момент, которые во все времена использовали маги и фокусники.
В работе фокусника важно различать две основных формы внимания: «нисходящее» и «восходящее». Первое – это когда мозг человека принимает решение и сознательно концентрируется на определенной задаче. Например, для мозга в данный момент такой стимул – чтение книги. «Нисходящее» внимание управляется префронтальной корой головного мозга человека. «Восходящее», или неожиданное внимание – это когда мы быстро переключаем наше внимание на вновь возникшее обстоятельство, на некий новый стимул. Например, читает книгу и вдруг у него зазвонил телефон. Такая, более примитивная система реагирования, контролируется в области головного мозга, которая называется сенсорной корой.

В основе любой магии, фокусов и волшебных превращении лежит основной принцип – необходимо занять обе формы вашего внимания.
Простые трюки показывают, что  человек не может одновременно сосредоточиться на нескольких вещах сразу, наш мозг может «обрабатывать» единовременно только одну задачу. Человек воспринимаем процессы последовательно, один за другим. Если же он пытается «распределить» свое внимание, то на самом деле просто переключаемся с одного вида деятельности на другой. Несмотря на это, одной из самых распространенных иллюзий является то, что можно «уравновешивать» в равной степени все свои задачи и одинаково эффективно работать на выполнение всех.
Может быть, именно из-за этого мы так и расстраиваемся, когда не в состоянии «поймать за руку» мага в его манипуляциях. Ведь мы искренне верим, что обращали внимание на все-все детали фокуса – так как ему удалось нас обмануть?
Подводя итог выше сказанному, иллюзионист работает с психологией человека с его вниманием и эмоциями. В нашей работе мы попытаемся рассмотреть влияние трех основных групп фокусов на эмоциональное состояние человека. И выявить эмоции которые возникают при демонстрации того или иного фокуса, для того что бы в дальнейшем более эффективно выстраивать работу.

3 Глава. Эмпирическая часть исследования.

3.1. Проведение исследования.
Целью нашего исследования является изучение эмоционального отношения к различным группам фокусов.

Объект исследования эмоциональное состояние.

Предметом исследования является эмоциональное состояние под воздействием определенных групп фокусов.

Гипотеза нашего исследования заключается в том, что посредством определенной группы фокусов можно влиять на эмоциональное состояние, на уровень выраженности определенных эмоций, в зависимости от этого  возможно манипулировать поведение и восприятием человека. 

Выборка нашего научного исследования составила 15 человек, из них 7 девушек и 8 юношей, возрасте 14-16 лет, обучающиеся МОУ лицей № 86.

3.2. Психодиагностический инструментарий.

В нашей работе были использованы 3 группы фокусов, по классификации психолога Густава Куна. Первая группа фокусов направленные на отвлечение внимания, вторая – иллюзия, третья- принуждение. Они были выбраны неслучайно, ими же чаще всего пользуются иллюзионисты и артисты в свое практике. 
Также нами была использована методика «Шкала дифференциальных эмоций», данная методика это инструмент самоотчета, созданный для оценки выражения индивидом фундаментальных эмоций или комплексов эмоций. Представляет собой список общеупотребительных определений, которые в то же время стандартизированы и переводят индивидуальное переживание эмоционального состояния в отдельные категории эмоций. Шкала состоит из 30 прилагательных (по 3 для каждой из 10 фундаментальных эмоций) (Приложение 1).

По каждой группе фокусов испытуемым были продемонстрированы 3 фокуса.

 В первом опыте мы отвлекали внимание зрителей различными методами и сосредотачивали его там, где нам это необходимо. Благодаря этому зритель не замечал подвоха. 
Во втором опыте мы показывали уже готовые иллюзии. Изначально в этом реквизите уже почти все готово, чтобы удивлять, а фокуснику надо лишь добавить актерского мастерства ну и привести механизм в действие.

В третьем опыте, а именно принуждение (форсирование), мы принуждали зрителя исполнять какие-либо действия, например, выбор карты и тому подобное.
После демонстрации отдельной группы фокусов мы просили испытуемых заполнить методику изучения дифференциальных эмоций 

После проведения каждой группы фокусов испытуемые заполняли анкету. 
Так же в нашей работе были использованы утверждения о психофизиологическом  состоянии личности, данную анкету испытуемые также заполняли после демонстрации отдельных групп фокусов . 

3.3. Анализ и интерпретация полученных данных.

По результатам исследования были получены следующие данные:
1 группа фокусов у юношей вызвала более высокий интерес (11 ср.б), чем у девушек (6 ср.б). Данная группа фокусов вызвала у некоторых испытуемых чувство отвращения в большей степени у девушек (2 ср.б), у юношей (0,1 ср.б.). Радость и у группы юношей и у группы девушек проявилась в равной степени по обоим группа (10 ср.б.). У девушек присутствовало презрение (2 ср.б.), у юношей в меньшей степени (0,5 ср.б.). По данной группе фокусов у девушек эмоции удивления выразили большее количество испытуемых (11 ср.б.), у юношей (10 ср.б.). В группе девушек был отмечен страх (2 ср.б.), у юноши страх не отметили. Так же в группе девушек была отмечена такая эмоция как стыд (2 ср.б.) и гнев (3,5 ср.б.), вина (1 ср.б.) юношами данные эмоции не были отмечены.
	
	Переключение внимания

	
	интерес
	отвращение
	радость
	презрение
	удивление 
	страх
	горе
	стыд
	гнев
	вина

	Д (ср.б.по гр.)
	6
	2
	10
	2
	11
	2
	0
	2
	3,5
	1

	М (ср.б. по гр.)
	11
	0,1
	10
	0,5
	10
	0
	0
	0
	0,5
	0,75


Таким образом, можно сделать вывод о том, что 1 группа фокусов направленная на отвлечение внимания, помимо положительных эмоций вызвала тревожные эмоции в группе девушек в основном.

Вторая группа фокусов – иллюзия вызвала у девушек (9 ср.б.) незначительно больший интерес, чем у юношей (8 ср.б.). Отвращения к данной группе фокусов, не было не отмечено ни кем. Чувство радости отметили в равной степени и юноши и девушки (10 ср.б.). Презрение отметили в группе девушек (1 ср.б.). Обоими группами было отмечено удивление (11 ср.б.). В группе девушек был отмечен страх (0,7 ср.б.), стыд (1 ср.б.), гнев (2,1 ср.б.) и вина (1,2 ср.б.).

	
	Иллюзия 

	
	интерес
	отвращение
	радость
	презрение
	удивление 
	страх
	горе
	стыд
	гнев
	вина

	Д (ср.б.по гр.)
	9
	0
	10
	1
	11
	0,7
	0
	1
	2,1
	1,2

	М (ср.б. по гр.)
	8
	0
	10
	0
	11
	0
	0
	0
	0
	0


Третья группа фокусов – принуждение выявила следующие результаты. Интерес данная группа фокусов вызвала в основном в большей части у девушек (13,5 ср.б.), чем у юношей (9 ср.б.).Презрения не было отмечено, по этой группе фокусов. Радость была выражена в равной степени (7 ср.б.) и у девушек и у юношей. Удивление выражено в одинаковой степени у обоих групп испытуемых (10 ср.б.). Страх в равной степени (0,2 ср.б.). Такие эмоции как горе, стыд, вина, гнев не были отмечены вообще.

	
	Принуждение

	
	интерес
	отвращение
	радость
	презрение
	удивление 
	страх
	горе
	стыд
	гнев
	вина

	Д (ср.б.по гр.)
	13,5
	0
	7
	0
	10
	0,2
	0
	0
	0
	0

	М (ср.б. по гр.)
	9
	0
	7
	0,2
	10
	0,2
	0
	0
	0
	0


По результатам исследования можно сделать вывод, что в основном 3 группы фокусов вызывают высокий уровень положительных  эмоций радость, удивление, интерес.  При этом прослеживается тенденция, в большей степени интерес у девушек проявляется при демонстрации фокусов - «принуждение» (форсирование) там, где фокусник целенаправленно  незаметно для зрителя принуждает зрителя исполнять какие-либо действия, например, выбор карты и тому подобное. У юношей данная группа фокусов вызвала гораздо меньшую заинтересованность.

У юношей вызвала наибольший интерес группа фокусов направленная на переключение внимания, а у девушек данная группа фокусов вызвала наименьший интерес. Возможно, данный результат связан с тем, что девушкам легче сосредотачивать свое внимание на том, что они могут понять, а юноши более внимательны к тому, что они могут разоблачить фокусника и раскрыть секрет фокуса, то есть проявляют себя как исследователи, стараются вникнуть в фокус и отследить все действия фокусника.
Именно на 1 группу фокусов в группе девушек присутствует презрение, в малой степени, но присутствует. В основном все группы фокусов вызывают в достаточно высокой степени радость средний балл по группам вирируется от 7 до 10 из возможных 15 баллов. Степень выраженности удивления так же по всем группам фокусов одинакова у испытуемых обоих полов (10-11 баллов). 

Так же следует заметить, что отрицательные или тревожные эмоции от демонстрации 1 и 2 групп фокусов были отмечены в основном девушками, возможно это можно связать с тем, что девушки более тревожны и эмоциональны, чем юноши. Но последняя группа фокусов «принуждение» не была отмечена отрицательными эмоциями со стороны девушек и уровень заинтересованности, был наиболее высокий. 

По результатам второй анкеты у обоих групп испытуемых результаты значимо не различались в основном у испытуемых поднимается настроение, после демонстрации фокусов (ср.б 6 из 7 возможных).

	 
	1. Сильный
	2. Веселый
	3.  Сонный
	4. Спокойный
	5. Счастливый
	6. Ленивый
	7. Свежий
	8. Расслабленный
	9. Полный сил
	10.Скучный

	средний балл по всей выборке
	5
	6
	4
	4
	5
	4
	4
	4
	4
	3


Данный результат еще раз подтверждает, что фокусы радуют и поднимают настроение.

Выводы:

В результате нашего научного исследования была подтверждена гипотеза о том, что посредством определенной группы фокусов можно влиять на эмоциональное состояние, на уровень выраженности определенных эмоций, в зависимости от этого  возможно манипулировать поведение и восприятием человека. 

Были выявлены различия в восприятии разных групп фокусов на выборку юношей и выборку девушек.

В основном 3 группы фокусов вызывают высокий уровень положительных  эмоций радость, удивление, интерес.  При этом прослеживается тенденция, в большей степени интерес у девушек проявляется при демонстрации фокусов - «принуждение» (форсирование) там, где фокусник целенаправленно  незаметно для зрителя принуждает его исполнять какие-либо действия, например, выбор карты и тому подобное. У юношей данная группа фокусов вызвала гораздо меньшую заинтересованность.

У юношей вызвала наибольший интерес группа фокусов направленная на переключение внимания, а у девушек данная группа фокусов вызвала наименьший интерес. Возможно, данный результат связан с тем, что девушкам легче сосредотачивать свое внимание на том, что они могут понять, а юноши более внимательны к тому, что они могут разоблачить фокусника и раскрыть секрет фокуса, то есть проявляют себя как исследователи, стараются вникнуть в фокус и отследить все действия фокусника.

Именно на 1 группу фокусов в группе девушек присутствует презрение, в малой степени, но присутствует. В основном все группы фокусов вызывают в достаточно высокой степени радость средний балл по группам вирируется от 7 до 10 из возможных 15 баллов. Степень выраженности удивления так же по всем группам фокусов одинакова у испытуемых обоих полов (10-11 баллов). 

Так же следует заметить, что отрицательные или тревожные эмоции от демонстрации 1 и 2 групп фокусов были отмечены в основном девушками, возможно это можно связать с тем, что девушки более тревожны и эмоциональны, чем юноши. Но последняя группа фокусов «принуждение» не была отмечена отрицательными эмоциями со стороны девушек и уровень заинтересованности, был наиболее высокий. 

Заключение

Полученные результаты исследования могут стать важным моментом в профессиональном изучении фокусов с точки зрения психологии. Данные результаты свидетельствуют, о том что каждая группа фокусов вызывает определенные чувства, с помощью чего можно выстраивать выступления определенным образом и вызывать посредством фокуса ту группу эмоций, которая необходима в определенный момент времени при демонстрации.
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Приложение 1

Методика «Шкала дифференциальных эмоций»

ШДЭ – инструмент самоотчета, созданный для оценки выражения индивидом фундаментальных эмоций или комплексов эмоций. Представляет собой список общеупотребительных определений, которые в то же время стандартизированы и переводят индивидуальное переживание эмоционального состояния в отдельные категории эмоций. Шкала состоит из 30 прилагательных (по 3 для каждой из 10 фундаментальных эмоций).

Инструкция к первой части методики требует от индивида оценить по 5-балльной шкале степень точности, с которой каждое слово описывает то, что он чувствует в настоящее время. В инструкции ко 2й части методики индивида просят проанализировать определенный период времени, продолжительность которого может варьироваться и оценить частоту, с которой он испытывал каждую эмоцию в течение этого времени. Цель второй шкалы – определить, как часто некто переживает каждую из фундаментальных эмоций, причем частота переживания данной эмоции рассматривается как показатель «эмоциональной черты».
Ключ
     Определения 1, 11, 21 относятся к интересу; 6, 16, 26 – к отвращению; 2, 12, 22 – к радости; 7, 17, 27 – к презрению; 3, 13, 23 – к удивлению; 8, 18, 28 – к страху; 4, 14, 24 – горю; 9, 19, 29 – к стыду; 5, 15, 25 – к гневу; 10, 20, 30 – к вине.
     Подсчитывается сумма баллов, набранная при ответах при первом и втором задании для каждой эмоции. Диапазон выраженности эмоции – от 0 до15. Сравнение суммы баллов по каждой эмоции выявляется преобладающую эмоцию в данный момент (по 1й шкале), и частоту ее проявления (по второй).

	1. Внимательный
2. Наслаждающийся
3. Удивленный
4. Унылый
5. Взбешенный
6. Чувствующий омерзение
7. Презрительный
8. Пугающий
9. Застенчивый
10. Сожалеющий
	11. Концентрированный
12. Счастливый
13. Изумленный
14. Печальный
15. Гневный
16. Чувствующий от-вращение
17. Пренебрегающий
18. Страшный
19. Робкий
20. Виноватый
	21. Собранный
22. Радостный
23. Пораженный
24. Сломленный
25. Безумный
26. Чувствующий неприязнь
27. Надменный
28. Сеющий панику
29. Стыдливый
30. Раскаивающийся


