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Введение
В современных условиях происходит стремительное развитие олигополистических отраслей,  в которых несколько крупнейших фирм производят более половины всей выпускаемой продукции. Исторически российская промышленность развивалась, прежде всего, как крупная промышленность. Такое же положение унаследовала и современная Россия. В настоящее время в ряде отраслей сформировались конкурентные отношения, в то же время существуют монополизированные отрасли и отрасли с олигополистической структурой. Более того, по выражению А. Бузгалина, у нас наблюдается не просто свойственная любому современному капиталистическому государству смесь монопольных, олигопольных и свободных конкурентных тенденций, а нечто гораздо более своеобразное. Эти рынки оказываются под регулирующим воздействием, складывающимися из равнодействующей сил бюрократического, корпоративно-монополистического и криминального произвола (или, если угодно, «неформальных институтов»).
 
Учитывая непосредственное влияние олигополистов на экономический рост,  необходимо выработать механизм координации их деятельности со стороны государства и общества. Необходимость анализа деятельности, определения масштабов и форм влияния холдингов на региональную экономику обусловлена и  тем, что зачастую именно крупный бизнес для оптимизации своих расходов переориентирует финансовые потоки таким образом, что наносит ущерб региональным интересам. Этим объясняется актуальность проводимого исследования.

Целью данной работы является анализ деятельности крупного бизнеса, его влияние на экономику Кемеровской области (на примере холдингов «ЕвразГрупп» и «Русский алюминий») и выработка решений по координации деятельности холдингов со стороны органов власти в интересах развития региона.

При написании работы использованы методы неоклассического анализа и системного подхода. Работа выполнена на основе анализа информации, изложенного в монографиях, 

статьях, статистических сборниках, интернет-источниках. Всего при написании работы использовано 15 источников.

 В работе исследованы как теоретические, так и практические аспекты функционирования олигополистических компаний, их позитивное и негативное влияние на экономику региона, а также предложены меры по координации деятельности олигополистов в интересах развития Кузбасса.

1. Олигополии. Характеристика олигополистических рынков в Российской Федерации.

Олигополия является одним из четырех типов рыночных структур.
 Термин «олигополия» происходит от двух греческих слов: «oligos» - несколько, «poleo» - продаю; введен в научный оборот английским гуманистом Т. Мором. Олигополия – это рыночная структура, при которой большая часть продаж на товарном рынке совершается несколькими фирмами, каждая из которых способна оказывать влияние на рыночную цену своими действиями, а появление новых продавцов затруднено или невозможно.
 

Олигополии возникают в результате обобществления производства, концентрации и централизации капитала. На сегодняшний день, благодаря ее высокой приспособляемости, масштабности стала одним из доминирующих типов рыночных структур в мировой экономике. 

Исторически российская промышленность развивалась в первую очередь как крупная. Такое положение сложилось еще в царской России. Для советской экономики также была свойственна непропорционально высокая доля крупных предприятий при явно заниженной, по сравнению с развитыми рыночными экономиками, доле мелких и средних предприятий (с числом занятых свыше 500 чел.). В СССР она достигала почти 16% и была в пять раз выше, чем в ФРГ. Причем к концу советской эпохи (1987г.) доля крупных предприятий дошла до 29,5 %, и работали на них  85,1%  всех  занятых. В новой рыночной экономике России возникло много мелких предприятий, что частично покрыло их дефицит. Поэтому доля крупных заводов в общей численности предприятий резко упала (до 3% в  1999г.). Но фактически весь производственный потенциал по-прежнему был сосредоточен на предприятиях-гигантах. В 1999г. на крупных предприятиях работало 2/3 занятых в промышленности, ими выпускалось 3/4 всей  продукции. Поэтому крупные фирмы, в большинстве своем олигополисты, являются основным локомотивом экономического роста России. Если взять производство основных видов промышленной продукции, то на долю олигополистических отраслей приходится 40%, а по некоторым данным и 60%. Фирмы олигополисты являются крупнейшими в России по объему реализации.
 

2. Общая характеристика экономики Кемеровской области

По экономическому потенциалу Кемеровская область – крупный территориально-производственный комплекс Российской Федерации. Основу экономики области составляет промышленный комплекс. Промышленный комплекс Кузбасса  является многоотраслевым и представлен как тяжелыми отраслями (добыча угля, производство продукции металлургии и химии), так и отраслями, специализирующимися на производстве конечной продукции (производство машин и оборудования, пищевых продуктов, текстильное и швейное производство и др.).   


В середине девяностых годов двадцатого века социально-экономическая система области переживала глубочайший социально-экономический кризис. К 1997 году падение объемов промышленного производства по сравнению с 1990 годом достигло 50%, а в машиностроении, химической, пищевой   промышленности  в 3-3,5 раза. Область утратила почти половину производственного потенциала, а реструктуризация угольной отрасли была превращена в масштабную ликвидацию шахт. Объем производства в металлургии снизился к середине 1997 года почти вдвое. 

Особенно болезненно сказались реформы на предприятиях машиностроения, оборонной и легкой промышленности. Объем производства в легкой промышленности сократился почти в 10 раз. Резкое снижение оборонного заказа привело к падению объема выпуска продукции в этих отраслях в 74 раза, а также снижению численности трудящихся на предприятиях оборонного комплекса более чем в 5 раз.

Практически исчезли денежные платежи, которые заменил бартер и различные денежные суррогаты. Резко ухудшилось финансовое положение предприятий, снизились показатели эффективности их деятельности. Удельный вес убыточных предприятий в промышленности составил 52%, а черной металлургии – 72 %, в цветной – 67 %, в легкой промышленности – 64%. Ухудшилось состояние  расчетов и платежей. 

Сегодня основой экономики Кузбасса является промышленность. На территории области сосредоточено  более 500 крупных и средних предприятий, производящих в основном угольную, металлургическую, химическую, машиностроительную, пищевую продукцию. Производственные процессы ряда предприятий объединены в замкнутые технологические цепочки.  В регионе создано шесть агропромышленных холдингов, объединивших предприятия по выращиванию, переработке и реализации готовой пищевой продукции.

Кузбасс – одна из ведущих металлургических баз страны. Область  имеет одну из наиболее развитых транспортных систем в восточной части России, на что указывает высокая плотность путей сообщения: железнодорожных  - 18 км путей на 1000 кв. км территории, автомобильных с твердым покрытием – 58,1 км. На территории области расположены два аэропорта. 

За последние шесть лет число малых предприятий в Кузбассе увеличилось на 40,3%, из них  торговлей и общественным питанием заняты 48 % предприятий,  строительством -   13 %,  промышленным производством  – 13 %. 

С 1999 года ситуация в области характеризовалась существенным ростом основных макроэкономических показателей: рост валового регионального продукта составил 40 %, производства промышленной продукции – 30 %, продукции сельского хозяйства –  17 %, объем инвестиций в экономику области увеличился в 3,4 раза, выпуск товаров и услуг предприятиями малого бизнеса – в 2,9 раза, оборот розничной торговли – в 2,5 раза, реальные денежные доходы населения – в 2 раза, начисленная заработная плата – в 5 раз, налоговые поступления в бюджетную систему – в 4,9 раза.

Кузбасс обладает высоким экспортным потенциалом. Предприятия Кузбасса экспортируют около 600 видов продукции более чем в 70 стран мира. Доля экспорта в отгрузке произведенных товаров составляет более 25 %. В структуре экспорта свыше 94 % составляет продукция топливно-энергетической группы и металлургии. 

Кемеровская область – один из наиболее динамично развивающихся регионов Сибирского федерального округа. Кемерово как центр федерального округа определяет региональные тенденции и является региональным лидером в части развития бизнеса. И имеет все возможности, чтобы стать для инвестора стартовой площадкой при продвижении на восток от Урала и при запуске бизнеса в Западной Сибири.

Деловой климат Кемеровской области оценивается экспертами как стабильный, лояльный к инвесторам, благоприятный для долговременного вложения средств. Особенно рекомендуются вложения в IT-индустрию, пищевую промышленность, розничные торговые сети и общественное питание.

Таким образом, Кемеровская область представляет значительный интерес для потенциальных инвесторов.

3. Крупнейшие корпорации, функционирующие на территории Кемеровской области

Отраслевая структура Кемеровской области представляет собой следующую картину: промышленность составляет 32,6%; сельское хозяйство – 6,4%; строительство – 7,8%; транспорт – 10,3%; торговля – 10,6% (приложение1). При долевом рассмотрении отраслей в промышленности, весомый удельный вес приходится на металлургию, а именно, 25,6% - на черную и 5,9% - на цветную металлургию. Удельный вес металлургической промышленности региона к общероссийским показателям составляет 2,8%. Металлургическая промышленность Сибири представлена такими крупными металлургическими предприятиями как, Западно-Сибирским Металлургический комбинат, Кузнецкий металлургический комбинат и Новокузнецким алюминиевым заводом, которые оказывают существенное влияние на развитие экономики области.

В настоящее время большинство крупных производств имеют холдинговую структуру. Холдинг-компания — корпорация, компания, управляющая деятельностью или контролирующая деятельность других предприятий, компаний.

           Рассмотрим данную структуру на примере металлургических предприятий нашего региона. Так Западно-Сибирский металлургический комбинат и Кузнецкий  металлургический комбинат входят в состав холдинга, головной компанией которого является ОАО «Евраз Груп», находящийся в Москве. А, что касается Новокузнецкого алюминиевого завода, то 97,79% его акций принадлежат ОАО «Русский алюминий». 

Теперь необходимо рассмотреть подробнее данные структуры.

3.1 Общая характеристика «Евраз Групп»

 ЕвразХолдинг, основан в 1992г. как металлотрейдинговая компания группой российских ученых и инженеров, возглавляемой Александром Абрамовым. Со временем компания превратилась в интегрированную горнометаллургическую группу. В 2002-2003гг. "Евразхолдинг" провел реорганизацию управления своими предприятиями, создав управленческую компанию ООО "Евразхолдинг" (управляет предприятиями холдинга), а также собственную финансовую компанию - "Финансовая компания Евразхолдинг" и инвестструктуру - ООО "Сибметинвест".

ООО «Евразхолдинг» управляет тремя металлургическими комбинатами - Нижнетагильским (Свердловская обл.), Западно-Сибирским и Кузнецким (оба в Кемеровской обл.), которые производят в общей сложности более 13 млн. т металла в год. В состав "Евраз Групп" также входит ряд предприятий - поставщиков угля и железорудного концентрата, а также Находкинский морской порт.

В начале 2003г. холдинг провел реструктуризацию, в результате которой его собственником стала кипрская компания Crosland Ltd. (Приложение 2). Ей принадлежали крупные пакеты акций непрофильных или проблемных активов группы - Высокогорского ГОКа, "Кузнецкугля", Находкинского морского торгового порта, через который "Евраз" экспортирует металлопродукцию, активы Кузнецкого меткомбината (КМК) - и еще одна кипрская компания, Mastercroft, которой и принадлежит "Евраз Групп", в частности пакеты акций Нижнетагильского и Западно-Сибирского меткомбинатов. Единым трейдером "Евраз Групп" на внешних рынках стала компания Ferrotrade Gibraltar, а внутри России - торговый дом "Евразхолдинг ", которые также контролируются Mastercroft. Кроме того, в составе группы выделена финансовая компания "Сибметинвест".
 

Сегодня «Евраз Груп» является одной из крупнейших в мире вертикально-интегрированных металлургических и горнодобывающих компаний. В 2007г. предприятия «Евраза» произвели 16,4 млн. тонн стали, 12,6 млн. тонн чугуна и 15,2 млн. тонн стального проката. В 2007г. выручка компании по МСФО (международные стандарты финансовой отчетности) составила $12,8 млрд., чистая прибыль - $2,14 млрд., EBITDA (доходы без вычета подоходного налога и амортизации) - $4,25 млрд.

На диаграмме (приложение 3) представлена доля  Евраза на металлургическом рынке  России за 2007г. Евраз  является лидером на российском рынке, и относится к предприятиям, оказывающим существенное влияние на формирование регионального бюджета.

3.2 Общая характеристика «Русала»

Объединенная компания, крупнейший в мире производитель алюминия и глинозема, создана в марте 2007г. в результате объединения Компании РУСАЛ, занимавшей третье место в мире по производству алюминия, Группы РУСАЛ, входившей в десятку крупнейших мировых производителей алюминия, и глиноземных активов швейцарской компании Glencore. В состав компании входят предприятия по добыче бокситов и нефелиновой руды, производству глинозема, алюминия и сплавов, фольги и упаковочных материалов на ее основе, а также энергоактивы. На долю Объединенной компании приходится около 12% мирового рынка производства алюминия и 15% производства глинозема.
Объединенная компания «Русал» построена по дивизиональному принципу, что стало результатом выделения отдельных видов производства и направлений деятельности в самостоятельные бизнес-единицы, имеющие собственные необходимые функциональные подразделения.

Центром группы является Rusal Limited, зарегистрированная в 2005 г. на о. Джерси. В свою очередь, Rusal Ltd владеет четырьмя холдингами, также зарегистрированными в офшорных зонах: глиноземным — World Wide Alumina, алюминиевым — Aluminium Group, а также тарным и упаковочным (приложение 4). Именно им принадлежат акции заводов «Русала».

Объем производства алюминия объединенной компании "Российский алюминий" в 2007г. вырос по сравнению с показателями 2006г. на 6% и составил 4,2 млн. т,. Объем производства глинозема в 2007г. составил более 11,3 млн. т (+5,1% по сравнению с 2006г.), производства литейной продукции с добавленной стоимостью составил около 2,1 млн. т (+16%). Объем добытых бокситов в 2007г. остался на уровне 2006г. и составил 17,3 млн. т. Продукция фольгопрокатного производства увеличилась на 28% и составила 72,059 тыс. т, продукция порошковой металлургии составила 20,434 тыс. т (+10%). Выручка в 2007г. увеличилась на 10,85% и стала равна 14,3 млрд. долл. (данные отражены в приложении 4) В 2005 г. выручка составила $6,1 млрд., было выпущено 2,7 млн. т алюминия и 3,9 млн. т глинозема. Выручка в 2004 г. – $5,4 млрд., чистая прибыль – $1,056 млрд. По данным его отчетности за 2005 г. по US GAAP рентабельность по EBITDA в 2005г. достигла 33,7% — больше, чем у любого крупного конкурента.

            На территории Кемеровской области осуществляет свою деятельность структурное подразделение компании – Новокузнецкий алюминиевый завод.

4. Проблемы регулирования деятельности олигополистов в интересах развития региона

Вопросы регулирования деятельности олигополистических структур являются сложными и неоднозначными.  В настоящий момент существует противоречие между  интересами  государств и регионов, которые стремятся увеличить национальное  и региональное благосостояние, и олигополистов,  максимизирующих собственную конкурентоспособность и прибыль. Урегулирование данного противоречия происходит в процессе взаимодействия государственныхи региональных органов власти и олигополистов по поводу установления условий деятельности олигополистов, их вклада в развитие территорий. 

Инструментарий регулирования деятельности предприятий, в том числе и олигополистов, включает в себя административное и правовое, прямое и косвенное экономическое регулирование.  К административному регулированию относятся меры по рационированию и контингентированию, лицензированию и квотированию, контролю над ценами, доходами, валютным курсом и пр. Правовое регулирование осуществляется в рамках хозяйственного законодательства через систему устанавливаемых им норм и правил. При этом основные «правила игры» устанавливаются на федеральном уровне, в то время как деятельность компаний осуществляется на конкретных территориях. На наш, взгляд, у региона должно быть больше прав по регулированию деятельности бизнес-структур (особенно в части недропользования – что не является предметом анализа настоящей работы, но весьма  актуально для Кузбасса, обеспечения сохранности окружающей среды). 

В настоящее время в регионе активно развивается социальное партнерство бизнеса и власти. Как правило, крупнейшими компаниями заключаются соглашения с региональной и местными администрациями, в которых устанавливаются условия пользования недрами, режимы местного налогообложения, использования компаниями транспортных и иных средств и ресурсов. В свою очередь, компании гарантируют обеспечивать регионы своей продукцией (иногда на льготных условиях), строить или реставрировать те или иные социально-культурные объекты, дороги и т.п. Нередко подобные договора заключаются дочерними компаниями, входящими в ту или иную крупную корпорацию. Вступая в данные отношения с властями, корпорации становятся активными участниками формирования региональной и местной социально-экономической политики. 

Важной проблемой является согласование интересов между региональными властями и крупным частным бизнесом. При согласовании интересов предполагаемая экономическая выгода от реализации региональных проектов должна быть обоюдной. Очевидно, что частный бизнес ориентирован прежде всего на получение прибыли и не пойдет в заведомо убыточные проекты. Региональная власть со своей стороны тоже является хозяйствующим субъектом в рыночной экономике. Ее особенность – в сочетании более узких и более широких, общественных целей. Она заинтересована в пополнении бюджета и таким образом, в своего рода получении своей части «прибыли». Одновременно региональная власть планирует партнерство с частным бизнесом и выбирает приоритеты с учетом социальных интересов, чтобы обеспечить социально-экономическую  стабильность и гармоничное развитие территории. Эффективное согласование интересов государства и частного бизнеса в сфере региональной политики невозможно без создания постоянно действующих диалоговых площадок в центре и на региональном уровне (например, в форме консультативных советов с участием заинтересованных сторон).

Заключение

Таким образом, оценив масштабы влияния крупного бизнеса на экономику региона и его финансовые потоки, можно сделать следующие выводы.

1) Центр ответственности, принятия решений и аккумулирования финансовых ресурсов переместился из региона в столицу.

2) Самые крупные и значимые компании Кемеровской области вошли в вертикально-интегрированные бизнес-структуры (ИБГ и компании) с центром в Москве. Кроме того, регион практически не имеет или финансовых рычагов влияния на крупный бизнес.

3) Несмотря на процессы слияния и поглощения, подчиненность предприятий регион вертикально-интегрированным структурам с центром в Москве сохраняется (они лишь переходят из одной бизнес-структуры в другую), соответственно в будущем останется прежней текущая направленность финансовых потоков крупнейших региональных предприятий. 

4) Применение схем минимизации налогообложения позволяет крупному бизнесу вести деятельность в одном регионе, а налоги платить в другом, т.е. регион не получает адекватных налоговых поступлений от деятельности крупнейших предприятий, находящихся на его территории.

5) Крупный бизнес – самый активный участник вывоза капитала за рубеж. Используя транснациональность своей деятельности, «номинальных» иностранных собственников, множество зарубежных подразделений, трансфертные цены, толлинг и минимальные вложения в действующие российские предприятия, крупный бизнес вывозит из региона (следовательно и из страны) огромные средства, недоступные для налогообложения, экспроприации и т.д.

6) Для дальнейшего развития Кемеровской области и обеспечения ее экономической безопасности необходимо переориентировать финансовые потоки крупных корпораций таким образом, чтобы доходы их подразделений, находящихся на территории области, оставались в регионе. Причем основой переориентации финансовых потоков должны стать законодательные ограничения и экономические механизмы, способные привлечь финансовые потоки крупного бизнеса в регион, совместив его интересы с региональной экономической политикой области.

Приложение
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рис.1 Отраслевая структура Кемеровской области.

Приложение 2
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рис.2 Структура «ЕвразГрупп».

Результаты деятельности «Евраз Групп» за 2004-2007гг.

	Показатели
	2004
	2005
	2006
	2007

	Выручка ($ млн.)
	5933
	6508
	8292
	12808

	Себестоимость реализованной продукции ($ млн.)
	3514
	4172
	5163
	7875

	Валовая прибыль ($ млн.)
	2447
	2336
	3129
	4933

	Коммерческие, общие, административные расходы ($ млн.)
	539
	648
	737
	1220

	Скорректированная EBITDA ($ млн.)
	2017
	1859
	2642
	4254

	Рентабельность по EBITDA ($ млн.)
	34%
	29%
	32%
	33%

	Операционная прибыль ($ млн.)
	1837
	1582
	2298
	3523

	Прибыль до налогообложения ($ млн.)
	1722
	1528
	2087
	3201

	Чистая прибыль ($ млн.)
	1180
	918
	1377
	2144


Приложение 3


[image: image3.emf]Евраз

22%

Мечел

6%

Металлоинвест

9%

Прочие 

10%

Северсталь

18%

ММК

20%

НЛМК

15%


Рис.3  Доля рынка «ЕвразХолдинга» в России

Приложение 4
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Рис.4 Структура «Русала»

Результаты деятельности «Русал за 2006-2007гг.

	Ключевые показатели
	2006
	2007

	Первичный алюминий (метрич. тоннах)
	3 957 520
	4 201 745

	Глинозем (метрич. тоннах)
	10 797 234
	11 347 953

	Бокситы (метрич. тоннах)
	17 356 515
	17 349 779

	Продукция фольгопрокатного производства (метрич. тоннах)
	56 367
	72 059

	Продукция порошковой металлургии (метрич. тоннах)
	18 569
	20 434

	Выручка (млрд. долл.)
	12,9
	14,3
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